
ПОКАЗАТЕЛИ, ОТНОСИТЕЛНАТА ИМ ТЕЖЕСТ И МЕТОДИКА ЗА 

ОПРЕДЕЛЯНЕ НА КОМПЛЕКСНА ОЦЕНКА НА ОФЕРТАТА 

Критерият за оценка е икономически най-изгодната оферта. 

Оценяването на офертите се извършва на основата на комплексна оценка, определена на 

базата на следните показатели, при максимална възможна оценка 100 т. 

Комплексната оценка (КО) включва следните показатели: 

1.  П1 – Финансов показател–– максимален брой точки 20т. 

2. П2 - Срок за изпълнение – максимален брой точки 20т. 

3. П3 - Стратегия и методология на участника за изпълнение на поръчката –- максимален 

брой точки 60т. 

 

КО = П1 + П2 + П3 

1.Финансов показател П1 – максимален брой точки 20. Определя се по следната формула: 

П1 =Цmin/ Цу х 20 

Където: 

Цmin – най – ниската предложена цена за изпълнение предмета на поръчката измежду 

всички допуснати до оценка оферти. 

Цу –цената за изпълнение на поръчката, предложена от                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                          

участника спрямо когото се прилага формулата, съгласно ценовото му предложение. 

2. Срок за изпълнение - П2 -– максимален брой точки 20т. Определя се по следната 

формула: 

П2 =Сmin/ Су х 20 

Сmin е най- краткия срок за изпълнение предмета на поръчката в календарни дни измежду 

всички допуснати до оценка оферти. 

CN – предложеният срок за изпълнение предмета на поръчката в календарни дни от 

участникът спрямо когото се прилага формулата. 

3. Стратегия и методология на участника за изпълнение на поръчката -  П3 - максимален 

брой точки 60т.  

Оценката по този показател е експертна и се определя от комисията, съобразно 

критериите, посочени с следната таблица: 



Стратегия и методология 

на участника за 

изпълнение на поръчката 

Степен на разработка Оценка 

Фактори, влияещи на 

оценката 

- Ниво на разбиране/ 

познаване на проекта 

- Познаване и спазване на 

нормативната уредба 

- График за изпълнение и 

последователността на 

дейностите 

- Мерки за недопускане/ 

предотвратяване  на риска; 

- Мерки за преодоляване на 

риска. 

- Степен на въздействие 

върху изпълнението на 

поръчката при възникването 

на риск; 

Рискове, свързани с 
изпълнението на договора са: 

1. -риск от изготвяне на неточни 
количествени сметки 

2. -не добра координация между 
проектантите по отделните 
части 

3. -забавяне в изпълнението 
предмета на договора  

  
* пълно, детайлно, подробно - 
участникът е направил 
описание, като е описал всички 
съпътстващи дейности, като не 
се ограничава единствено до 
тяхното просто изброяване, а 
са добавени допълнителни 
поясняващи текстове, свързани 
с обясняване на 
последователността, 

Участникът показва високо ниво на 

разбиране/познаване на конкретния обект на поръчката 

и подходът му към процеса на проектиране е напълно 

съобразен с действащата нормативна уредба, 

особеностите на конкретния обект на проектиране и 

изискванията на възложителя съгласно техническото 

задание. 

Графикът за изпълнение и последователността на 

дейностите са описани детайлно в предлаганата от 

участника Стратегия и методология за изпълнение на 

поръчката, реалистични и обосновани са и спазването 

им гарантира качественото и срочно изпълнение на 

поръчката; 

В Техническото предложение се съдържа обстойна 

стратегия за управление на рисковете и са  предложени 

ефикасни мерки за справяне с тях, вкл. за тяхното 

минимизиране. Участникът е отчел всички посочени 

рискове и предпоставки, които биха оказали влияние 

върху изпълнението на договора и е предвидил 

механизми и действия, чието прилагане и изпълнение 

ще гарантира качествено изпълнение на обществената 

поръчка. 

60т. 



технологията или други факти, 
имащи отношение към 
повишаване качеството на 
изпълнение на поръчката  
*формално– позоваване на 
общоизвестни методи, термини 
и технологични процеси и други, 
без същите да са описани 
изчерпателно като поредица от 
действия, водещи до целения 
резултат. 

-  

 Участникът демонстрира разбиране/познаване на 

конкретния обект на поръчката, но подходът му към 

процеса на проектиране е частично съобразен с 

действащата нормативна уредба, особеностите на 

конкретния обект на проектиране и изискванията на 

възложителя съгласно техническото задание; 

Графикът за изпълнение и последователността на 

дейностите са описани в предлаганата от участника 

Стратегия и методология за изпълнение на поръчката, 

но не са реалистични и обосновани и спазването им не 

гарантира безусловно качественото и срочно 

изпълнение на поръчката; 

В техническото предложение се съдържа описание на 

мерките за преодоляване/ предотвратяване на 

възможните рискове, вкл. за тяхното минимизиране, но 

в сравнение с това, получило максимална оценка по 

този подпоказател предлаганите мерки са лишени от 

детайлна конкретизация и/или не обхващат целия 

работен цикъл и/или не са подробно разработени. 

 

40 т. 

 В техническото си предложение участникът е направил 

формално, общо описание на стратегията и 

методологията на участника за изпълнение на 

поръчката, като същата не е обвързана с особеностите 

20т. 



на конкретния обект. 

Графикът за изпълнение и последователността на 

дейностите са описани формално и в съкратен обем в 

предлаганата от участника стратегия и методология за 

изпълнение на поръчката. Същите не са реалистични и 

обосновани и спазването им не гарантира безусловно 

качественото и срочно изпълнение на поръчката; 

В Техническото предложение се съдържа описание на 

мерките за преодоляване/ предотвратяване на 

възможните рискове, вкл. за тяхното минимизиране, но  

описанието е формално* и/или липсва описание на 

мерки за предотвратяване/преодоляване на един или 

няколко от посочените рискове. 

 

На първо място се класира участникът, получил най-висока комплексна оценка.  

 

В случай че комплексните оценки на две или повече оферти са равни, за икономически най-

изгодна се приема тази оферта, в която се предлага най-ниска цена. При условие че и 

цените са еднакви се сравняват оценките по показателя с най-висока относителна 

тежест и се избира офертата с по-благоприятна стойност по този показател. В случай, 

че офертата не може да се определи по този ред, Комисията провежда публично 

жребий за определяне на изпълнител между класираните на първо място оферти. 

 

 

 


